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Top Findings



Hinweis zur Einordnung dieses Audits

Ihr habt diese Seite nicht einfach zusammengeklickt. Da stecken Uberlegungen drin,
Uberarbeitungen, wahrscheinlich auch Zweifel und Entscheidungen, die sich irgendwann
richtig angefuhlt haben.

Was jetzt folgt, ist kein Urteil Uber diese Arbeit. Es ist ein Blick von auBen - kiihl, konstruktiv,
ohne Eigeninteresse. Genau das, was schwer ist, wenn man selbst mitten drin steckt. Jeder
Punkt in diesem Audit ist keine Schwache, sondern ein mégliches Potential.

Der Unterschied zwischen einer guten und einer groBartigen Seite ist keine Frage des
Kénnens - sondern der Bereitschaft den Finger in die Wunde zu legen.



Zielgruppe bleibt vage 1/2

“Dein Unternehmen" kénnte
sich an jeden richten -
Solo-Grunder, Mittelstand
Inhaber, Konzernmanager.

Die Seite qualifiziert nicht, wer
passt und wer nicht.

Arno Meyer zu Kiiingdorf

STRATEGIEGESPRACH

Dein
Unternehmen
hat mehr
Potenzial.

Finden wir es.

Kostenloses Erstgesprich —
30 Minuten

Termina hlen

Arno Meyer zu
Kiiingdorf

25 Jahre Erfahrung in digitalen
Geschaftsmodellen, Positionierung
und Pricing. B2B und B2C. Grinder,
Berater, ehemals
Kreativwirtschaft. Was mich immer
wieder Uberrascht: Wie schnell sich
Klarheit einstellt, wenn man den
richtigen Hebel gefunden hat. Oft
ist es ein Perspektivwechsel, der
alles verandert. Vor allem am
Anfang gilt es Unschdrfen zu
akzeptieren - denn meistens bildet
sich das Ziel erst in der Suche
heraus.

Zielgruppe bleibt vage 2/2

Erfahrung in ,digitalen
Geschaftsmodellen”, “B2B und
B2C" steht erst ganz unten in
der Bio. Wer auf der Page
landet und sich nicht sofort
angesprochen fuhlt, geht
ohne es zu lesen.

Empfehlung:

Einen konkreten
Zielgruppenqualifier im Hero
verankern - z. B. ,fur
Unternehmer mit 5-50
Mitarbeitern, die.." oder ein
spezifisches Problem als
Einleitung nennen statt dem
generischen Potenzial-
Versprechen.




Cognitive Load durch
Text-Dichte im
Service-Block

Die drei Service-Felder
(Marktanalyse,
Strategieberatung,
Geschaftsmodell-
Entwicklung) sind kompakte
FlieBtext-Blocke ohne
visuelles Gewicht. Bei einem
Beratungsangebot, das auf
Klarheit als Kernversprechen
setzt, sendet eine
textschwere Seite ein subtil
widerspruchliches Signal.

Empfehlung:

Service-Block visuell
auflockern - z. B. Icons, kurze
Bold-Headlines je Block, und
FlieBtext auf 2-3 Zeilen
karzen. Wer mehr wissen will,
kommt ins Gesprach - das ist

ohnehin die Conversion-Logik.

Den Fokus scharfen:
Analyse, Strategie,
Entwicklung

Um von der Suche zur greifbaren
Substanz zu gelangen, nutzen wir
drei Hebel.

¢ Fundierte Marktanalyse: Wir
schauen uns an, wo dein
Unternehmen
im Gefuge der anderen steht.
Durch eine prézise Analyse
machen wir
die blinden Flecken sichtbar.

Individuelle Strategieberatung:
Klarheit ist kein Zufall, sondern
das

Ergebnis eines bewussten
Weges. Wir entwickeln eine
Strategie, die

nicht nur auf dem Papier
funktioniert, sondern deinen
»Spirit* in

konkrete Handlungsfelder
Ubersetzt.

Ein externer Blick zeigt, was von innen unsichtbar bleibt. In einem gezielten Gesprach identifizieren wir den Hebel, der

wirklich etwas veréndert —

im Geschaftsmodell, in der Positionierung, im Pricing.

* Gibt es blinde Flecken in deinem eigenen Unternehmen, die du allein nicht siehst?
* Hat dein Geschdaft: dell mehr P ial als du gerade ausschopfst?
* Was kostet dich die aktuelle Unschérfe — in Umsatz, Zeit, Energie?

Den Fokus schérfen: Analyse, Strategie, Entwicklung
Um von der Suche zur greifbaren Substanz zu gelangen, nutzen wir drei Hebel.

* Fundierte Marktanalyse: Wir schauen uns an, wo dein Unternehmen
im Gefuge der anderen steht. Durch eine prazise Analyse machen wir
die blinden Flecken sichtbar.

Individuelle Strategieberatung: Klarheit ist kein Zufall, sondern das
Ergebnis eines bewussten Weges. Wir entwickeln eine Strategie, die
nicht nur auf dem Papier funktioniert, sondern deinen , Spirit* in
konkrete Handlungsfelder Gbersetzt.

Nachhaltige Geschéft: dell-Entwickl Ein starker Kern braucht
ein Modell, das ihn tragt. Wir hinterfragen bestehende Strukturen und
entwickeln dein Geschaftsmodell so weiter, dass es nicht nur heute
rentabel ist, sondern auch Ubermorgen noch bestehen kann.

MacBook Air




Trust-Signale kommen zu
spat und sind schwach 1/2

Der erste CTA-Button
erscheint, bevor irgendetwas
vertrauensbildendes passiert.

Der CTA fordert eine
Terminbuchung, ohne zuvor
ausreichend Vertrauen
aufgebaut zu haben.

Empfehlung:

Ein Testimonial vor den ersten
CTA ziehen. Zitate kirzen,
Name und Rolle visuell
hervorheben. Jeden Absender
mit einer kurzen Kontextzeile
versehen - z. B. Solopreneur
oder Inhabergefuhrtes KMU -
damit Besucher sich sofort
wiedererkennen. .25 Jahre
Erfahrung" nach oben.

Arno Meyer zu Kiiingdorf

STRATEGIEGESPRACH

Dein
Unternehmen
hat mehr
Potenzial.

Finden wir es.

Kostenloses Erstgesprich —
30 Minuten

Termin auswdhlen

Mathias Scheithaver
Handwerker des Vertrauens

. Frizzante.berlin. Vi faccio
anche i miei piv sinceri
complimenti per l'ottima riuscita
dellevento e l'organizzazione a
dir poco perfetta! Questo
risultato e stato raggiunto grazie
al vostro team e a tutta la
passione che ci avete messo in
questimesi.

Caseificio Busti

Salvatore Busti

» Tja. Arno, was meinst du? Dir
fallt immer was ein. “

Helge Sych

Ex IBM

Arno Meyer zu
Kiiingdorf
25 Jahre Erfahrung in digitalen

CocrhAftemndallan Dacitianiariina

Trust-Signale kommen zu
spat und sind schwach 2/2

Schlechte Lesbarkeit. Die
Testimonials sind lange
FlieBtextbldocke ohne visuelle
Struktur - kein Name
hervorgehoben, kein Kontext
auf einen Blick erfassbar. Der
Nutzer muss lesen, um zu
verstehen, wer spricht.

Kein Kontext zum Absender.
Wer ist Barbara Siegenthaler?
Wer ist Salvatore Busti? Ohne
Einordnung bleibt unklar, ob
die Referenzen zur eigenen
Situation passen.

.25 Jahre Erfahrung" taucht
erst in der letzten Bio-Section
auf.



Das Foto arbeitet nicht fir
die Positionierung

Das Portrat ist grundsatzlich
gut, kommt jedoch zu weit
unten. Auf der LP taucht kein
Gesicht auf, bis man fast
durch die Seite ist - dabei ist
ein Foto im Hero der starkste
Hebel, um sofort Nahe
herzustellen.

Das Portrat wirkt
behelfsmaBig statt bewusst
ausgewahlt (“warum die
Airpods?”).

Empfehlung:

Ein Foto das die Situation
zeigt: im Gesprach, am Tisch,
beim Denken - kein Headshot,
sondern Kontext. Platzierung
neben dem Hero. Das Bild
sollte dieselbe Sorgfalt
ausstrahlen, die er seinen
Kunden verspricht.

richtigen Hebel gefunden hat. Oft
ist es ein Perspektivwechsel, der
alles verandert. Vor allem am
Anfang gilt es Unscharfen zu

akzeptieren - denn meistens bildet

sich das Ziel erst in der Suche
heraus.

Caseificio Busti

Salvatore Busti

, Tja. Arno, was meinst du? Dir féllt immer was ein. “
Helge Sych
Ex IBM

Arno Meyer zu Kiiingdorf

25 Jahre Erfahrung in digitalen Geschéftsmodellen,
Positionierung und Pricing. B2B und B2C. Grinder,
Berater, ehemals Kreativwirtschaft.

Was mich immer wieder Uberrascht: Wie schnell sich
Klarheit einstellt, wenn man den richtigen Hebel
gefunden hat. Oft ist es ein Perspektivwechsel, der
alles verandert. Vor allem am Anfang gilt es
Unscharfen zu akzeptieren - denn meistens bildet sich

das Ziel erst in der Suche heraus.

Bereit fiir Klarheit?

MacBook Air




CTA kommuniziert Format,
nicht Outcome

«Termin auswahlen" und
.Kostenloses Erstgesprach -
30 Minuten" beschreiben das
Format, nicht was der
Besucher gewinnt. Der
positive Gegenwert fehlt.

Empfehlung:

Button-Text auf Outcome
drehen - z. B. ,Klarheit
anfragen”. Subzeile ergénzen:
.Du gehst mit einem ersten
klaren Bild raus - oder weift,
dass wir nicht passen.”

Kostenloses
Erstgesprach — 30
Minuten

Kein Pitch. Kein Commitment. Wir
schauen gemeinsam, ob und wie
ich helfen kann.

Termin auswadhlen

Das sagen meine
Kunden

l Caind mminm micmbmnln. Avonn caaloal
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Um von der Suche zur greifbaren Substanz zu gelangen, nutzen wir drei Hebel.

* Fundierte Marktanalyse: Wir schauen uns an, wo dein Unternehmen
im Gefuge der anderen steht. Durch eine préazise Analyse machen wir
die blinden Flecken sichtbar.

Individuelle Strategieberatung: Klarheit ist kein Zufall, sondern das
Ergebnis eines bewussten Weges. Wir entwickeln eine Strategie, die
nicht nur auf dem Papier funktioniert, sondern deinen , Spirit* in
konkrete Handlungsfelder Gbersetzt.

Nachhaltige Geschéft: dell-Entwicklung: Ein starker Kern braucht
ein Modell, das ihn trégt. Wir hinterfragen bestehende Strukturen und
entwickeln dein Geschaftsmodell so weiter, dass es nicht nur heute
rentabel ist, sondern auch tbermorgen noch bestehen kann.

Kostenloses Erstgesprich — 30 Minuten

Kein Pitch. Kein Commitment. Wir schauen gemeinsam, ob und wie ich helfen kann.

Termin auswdahlen

MacBook Air




Bereit fiir Klarheit?

Das Erstgesprdéch ist kostenlos und
unverbindlich.
30 Minuten — und du weif3t, ob wir
zusammenpassen..

Jetzt Termin

buchen

Und wie geht es dann weiter?

90-miniitiges
Strategiegesprich

Online oder in Berlin - Vertraulich -
Keine Verkaufsprasentation

Post-Click-Bruch auf der
Booking-Page 1/2

Kein ,kostenlos"-Label.

Die LP verspricht ein
kostenloses Erstgesprach -
auf der Buchungsseite steht
kein Preis bei keiner der
beiden Optionen. Der
Besucher kann nicht
erkennen, welche Karte das
versprochene Angebot ist.

Post-Click-Bruch auf der
Booking-Page 2/2

Zwei Optionen, eine war
kommuniziert.

Der Strategietermin erscheint
gleichwertig neben dem
Erstgesprach - Im Kopf des
Besuchers entsteht
Unsicherheit genau dann,
wenn er klicken soll.

Arno Meyer zu
Kiiingdorf

Willkommen auf meiner Terminseite. Lassen Sie
uns die beste Zeit zum Gespréch finden.

30-Minuten-Meeting mit Arno Meyer ...

Ich freue mich auf ein produktives Gesprach mit

lhnen.

Empfehlung:

Strategietermin aus der
Zeeg-Seite entfernen - ein
CTA, ein Ziel. ,Kostenlos"

Lass uns zusammenarbeiten, um deine EXp”Zit auf die BUChungSkarte

Herausforderungen anzugehen und neue schreiben.
Maglichkeiten zu erschlieRen.

. Strategietermin




Konzept



Es folgt ein Konzept

Die gezeigten Verbesserungen basieren auf einer fundierten Einschatzung nach dem
7-Ebenen-Modell - in Aufbau, Anordnung und Inhalt. Das Design wurde an die bestehende CI
angelehnt, nicht 1:1 nachgebaut.

Und noch das Kleingedruckte: Die HTML-Darstellung dient der Veranschaulichung, nicht der
Live-Stellung. Fur fehlerhafte Links und Funktionalitdten kann ich keine Haftung
Ubernehmen.



li) HAIK DETTMANN

Der Conversion BeRater
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25 Jahre Erfahrung Digitale Geschaftsmodelle B2B & B2C Grinder & Berater

Arno Meyer zu Kuingdorf Gesprach anfragen

25 Jahre Erfahrung  Digitale Geschaftsmodelle ~ B2B & B2C

—
Fir Solopreneure und Unternehmer bis 50 Mitarbeiter

Dein Unternehmen
hat mehr Potenzial.
Finden wir es.

* 25 Jahre Erfahrung @ Kostenlos & unverbindlich @ Kein Pitch

»Viele Ideen und Ansiitze wurden in eine konkrete
Strategie verwandelt - in kiirzester Zeit.”

STRATEGIEGESP

Fiir Solopreneure und Unternehmer bis 50 Mitarbeiter

Mathias Scheithauer
Dein Unternehmen hat haber - Handwerker des Vertraue
mehr Potenzial.
Finden wir es.

* 25 Jahre Erfahrung © Kostenlos & unverbindlich Klarheit anfragen

oder weiBt, dass wir nicht passen.

Kostenloses Erstgespréch — 30 Minuten

MacBook Air
RO ~ror s o2 s D

KONZEPT ANSEHEN



https://1drv.ms/u/c/f2b4e66a9368c721/IQAQnB5WblX5RKCmXaDk2kQxAT86dqAJrErCUUrE0Keb6yM?e=KP2Oa7
https://1drv.ms/u/c/f2b4e66a9368c721/IQAQnB5WblX5RKCmXaDk2kQxAT86dqAJrErCUUrE0Keb6yM?e=KP2Oa7

Und nach dem Audit?



Die nichsten MaBnahmen im Uberblick

Jede Woche ohne Optimierung kostet euch ABSCHLUSSE.

Team einbeziehen

Audit und Konzept intern
vorstellen. Gemeinsam
besprechen, was als nachstes
umgesetzt wird — und welcher
Aufwand dahintersteckt.

User Testing

Konzept und Original min. 5
echten Nutzern zeigen. Was
wirkt? Was verwirrt? Echtes
Feedback in 1-2 Tagen.

AB Test

Original vs. Konzept im
Split-Test. Daten entscheiden —
nicht Meinungen (ab 10.000
Besucher/Monat).

Du willst das nicht alleine durchziehen? Ich begleite dich dabei.

haikdettmann.com

+49 1525 902 4962

hallo@haikdettmann.com
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